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VARFÖR LYSSNA PÅ MIG?

Jag bygger, investerar
och sitter mitt i datan.

01 Grundare, Porobic Group

02 Podcasten Noll till 100

03 Aktiv i flera svenska D2C-bolag

04 Årets digitala marknadsförare 2025
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FÖRRA ÅRET

Jag sa att e-handel är rätt enkelt.
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DET VAR SANT.

Och samtidigt
för enkelt.

2026 kan alla producera mer.
Få bygger ett bättre system.
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SVENSK E-HANDEL 2026

Marknaden växer igen. Kunden tänker längre.

+7%
e-handelstillväxt
Q1 2026

88%
handlade online
senaste 30 dagarna

29 → 22%
handlar online varje vecka
2025 jämfört med 2026

Mindre slentrian. Mer jämförelse. Högre krav på tydlighet.

Källa: PostNord/HUI, E-barometern Q1 2026 samt E-commerce in the Nordics, Spring 2026.
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DEN NYA KÖPRESAN

AI har blivit vardag. Agentköpet har inte det.

41%
använder AI flera gånger i 
veckan

men 1 av 10
använde AI i sitt senaste köp

AI ändrar upptäckten före den ändrar kassan.

Källa: PostNord/HUI, E-barometern Q1 2026.
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Tillväxt är inte en kanal.

Det är ett system.

När ett led är svagt blir varje extra krona
i nästa led mindre värd.
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TILLVÄXTSYSTEMET

Små förbättringar multipliceras.

EFTERFRÅGAN

+10% ×

KONVERTERING

+10% ×

ÅTERKÖP

+10% ×

TESTTAKT

+10%

= 46% större total effekt
1,1 × 1,1 × 1,1 × 1,1 = 1,464
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TILLVÄXTSYSTEMET

Det finaste är att…

EFTERFRÅGAN

+10% ×

KONVERTERING

+10% ×

ÅTERKÖP

+10% ×

TESTTAKT

+10%



https://docs.google.com/file/d/1CcpUdojkNE3RuzHK_G77Y0HFZ4veoboJ/preview
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FLASKHALSEN FÖRST

Mer trafik förstärker bara nästa problem.

100 000
sessioner

→ 1,0%
konvertering

→ 1 000
ordrar

Fixa 1,0% → 1,3% och få 300 fler ordrar utan mer trafik.



1 /

Efterfrågan
Stoppa rätt person med rätt problem.

10



11

CREATIVE

En annons ska lära dig något.

1  Stoppar den scrollen?

2  Förstår jag problemet?

3  Tror jag på beviset?

4  Vet jag vad jag ska göra?

Creative är en feedbackloop, 
inte en innehållskalender.



2 /

Konvertering
Gör det enkelt att förstå, tro och välja.
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PRODUKTSIDAN

Den måste besvara fyra frågor i rätt ordning.

01 Är det här för mig? Tydlig målgrupp och användning

02 Fungerar det? Demonstration, resultat och recensioner

03 Kan jag lita på er? Leverans, retur, garanti och support

04 Varför ska jag köpa nu? Relevans, lager, timing eller erbjudande
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CASE

Tillit och tydlighet innan scrollen
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NÄSTA KONVERTERINGSLAGER

Din nästa besökare kan vara en AI-agent.

42%
av granskade produktsidor var
tillräckligt strukturerade för AI-agenter

01 Strukturerad produktdata

02 Tydliga villkor

03 Konsekvent lagerstatus

04 Bevis som går att tolka

Google and Impact Commerce, Omnichannel 
Index 2026 Nordics and Benelux



3 /

Återköp
Lojalitet börjar före första ordern.
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VÄSTERBOTTENSSÅPA

Community är produktutveckling i realtid.

18,5k
medlemmar i den

produktnära gruppen

Frågor
↓

Innehåll
↓

Bevis
↓

Produkt



4 /

Tempo
Den som lär sig snabbast vinner.
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GROWTH ROOM

En bra vecka har bara fem frågor.

01 Vad är flaskhalsen?

02 Vilken insikt stödjer det?

03 Vilket test lanseras?

04 När är datan mogen?

05 Behåll, döda eller iterera?

En hypotes. En ägare. Ett beslutsdatum.
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STRATEGI FÖRST, AI SOM HÄVSTÅNG

AI är inte strategin. Den förkortar* vägen till ett bättre test.

01

INSIKT

Sammanfatta kundspråk
→

02

VARIANTER

Skapa fler hypoteser
→

03

ANALYS

Hitta avvikelser snabbare
→

04

BESLUT

Ge människan bättre 
underlag

Maskinen ökar tempot. Människan väljer riktning.

*AI gör en bra strategi snabbare. Och en dålig strategi farligare.
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PÅ MÅNDAG

Gör fem saker innan ni köper mer trafik.

1 Välj en flaskhals

2 Se på 10 inspelade kundsessioner

3 Läs 50 kommentarer och supportärenden

4 Bygg ETT enkelt test kring en hypotes

5 Sätt en ägare och ett beslutsdatum
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DET ÄR SÅ DU VÄXER PÅ RIKTIGT

Bygg inte mer.
Bygg ett system som
lär sig snabbare.

Folk köper inte alltid den billigaste produkten.
De köper det de kan förstå, från någon de litar på.

Fedja Porobic  •  fedjaporobic.com


